Konsultprofil

Jan Arvidsson

Om konsulten

Jan Arvidsson har sina
rotter i ett familjeforetag
dar han i tidig alder fick
ta del av hur ett féretags
ska pa basta satt ska na
sina framtida mal och
hantera de olika
utmaningar som ska
Idsas.

Sedan 1997 arbetat med
att hyra in sig i olika
framgangsrika bolag déar
det ska skapas konkreta
resultat.

Kompetens & Erfarenhet
KTH
- Civilingenjor
SWEDESURVEY

- Internationell
konsultutbildning

- Konsultuppdrag USA,
Sankt Petersburg

MASKINTEKNIK

- Marknadschef
- Inkopare

VENDATOR INSTITUTET

- Saljare/Projektledare
- Konsult

Utbildningar, Tjanster Aktiv kompetens inom

foljande omraden

Inom féljande omraden har jag bade utbildat, konsultat och
sjalv tagit fram utbildningar och utvecklingsprogram, for
oppna utbildningar och/eller for foretagsanpassade uppdrag

sedan 1997.
> Saljtraning

> Siljledning

> Train The Trainer

» Affarsmannaskap

» Inkop/Forhandling

> Konsultation

> Handledare

» Serviceorganisation

- inne salj

- falt salj
(Nykundsbearbetning,
Aterforsaljare, Key Account
Manager, Saljeffektivitet,
Kundklassificering, Saljande
Presentationsteknik, Retorik,
Saljhinder, Mental traning,
Prestationsforadling)

- aktiv coaching

- malstyrning

- organisationsutveckling

- Utbildningsteknik,
andragogik vuxeninlarning,
skapa egen
utbildningsverksamhet internt

- ekonomi och lonsamhet for
icke-ekonomer

- ekonomistyrning for
lonsamhet

- affarsplanering

- forhandlingsteknik inhyrd i
”skarpa Forhandlings Case”
Coach

- leverantorsbedomning
konsten att lyckas fullt ut
med Kraljics

- Inkopstaktik, olika kulturer,
strategi "morgondagens
Inkopare”

- uppbyggnad av
saljorganisation

- utveckling av
serviceorganisation
- projektledning

- Introduktion,
inlarningsteknik, pedagogik,
kunskapsoverforing.

- Servicemannaskap,
kundbemotande,
Supportsamtal Coaching i att
ta SM-Guld i Kundbemotande
& Telefoni
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